STARTER PACK

Zadbaj o kazdy element webinaru,
ktory sprzedaije.
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Czesd!

Ten materiat powstat dla Ekspertek i Ekspertow, ktorzy chcg zaczgc
prowadzi¢ efektywne webinary sprzedazowe. By¢ moze to bedzie Twoj
pierwszy webinar. A by¢ moze masz juz za sobg kampanie sprzedazowe, ale
efekty z webinaru nie spetnity Twoich oczekiwan finansowych. | tak naprawde
nie wiesz co byto przyczyng niepowodzenia.

Tworzgc to narzedzie wykorzystatam swoje ponad 12-letnie doswiadczenie
trenerskie oraz projektowe w zakresie szkolen, kursow online, programow
edukacyjnych, mentoringdw i warsztatow. Dlatego jestem przekonana, ze
pomoze Ci on w projektowaniu i planowaniu webinaru.

W tym materiale bedziesz mie¢ mozliwos¢ zaplanowania krokéw, ktore
doprowadzg Cie do sukceséw sprzedazowych podczas webinarow.

Takiego materiatu nigdzie nie znalaztam. Jest to potgczenie workbooka
z checklista. | teraz oddaje je w Twoje rece. Skorzystaj z niego, wypetnij
wszystko rzetelnie, a jestem przekonana, ze nie tylko zaplanujesz
webinar. Bedziesz réwniez sprzedawac - lekko i ze spokojem, ze

nic co istotne Ci nie umkneto.

Mitej pracy!

il Cr
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CZESC I. Strategia
Zanim zaczniesz jakgkolwiek prace, zacznij od strategii. Dobrze przygotowane
podstawy, zaoszczedzg Ci czasu i bedg fundamentem catego projektu.

Wybierz jeden, konkretny problem (bol) Twojego przysztego Klienta, ktéry rozwigzujesz
podczas tego webinaru

Dla kogo dokfadnie jest Twoj webinar? Kim jest? W jakim wieku? W jaki sposob sie
komunikuje? Na jakim sprzecie i w jakich godzinach bedzie uczestniczy¢ w webinarze?

Na jakim etapie jest teraz ta osoba? (np. poczatek drogi, chaos, rozwaj, brak konkretnej
wiedzy lub umiejetnosci)

JUSTYNA CIESIELSKR Ekspertka ds. szkolen i kurséw online



CZESC Il. Temat i obietnica

Ta czeS¢ ma dac Ci odpowiedz na pytanie “czy z checig zapisatabys sie na ten webinar?”

Napisz temat. Konkretny, bez ogolnikow.

Czy Klient czytajgc tytut mysli “to jest o mnie!”.

Czy temat naturalnie prowadzi Klienta do Twojej oferty?

Notatki:
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CZESC lll. Aspekty techniczne

Utworzenie formularza zapisow na webinar

Przygotowanie landing page'a

Wybor platformy webinarowej

Konfiguracja pokoju webinarowego

Przygotowanie linkdw do webianru

Test wszystkich linkow

Test kamery i mikrofonu

Przeprowadzenie testowego webinaru

Przygotowanie planu B na wypadek awarii

Przygotowanie wsparcie podczas webianru (np. osoby moderujgcej czat)

CZESC IV. Promocja i marketing

Stworzy¢ mail powitalny dla zapisanych wraz z linkiem do webinaru

Promocja w Social Mediach (posty, rolki, stories)

Przygotowanie i ustawienie ptatnej reklamy

Przygotowanie wspotpracy z innymi tworcami

Ustawienie automatycznych przypomnien o webinarze
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CZESC V. Tresci

Przygotowanie skryptu webinaru

Przygotowanie prezentadji

Przygotowanie BONUSOW

CZESC V1. Oferta sprzedazowa

Umieszczenie oferty na landing page’u

Zintegrowanie landingu z linkami do produktéw w sklepie

Podpiecie ptatnosci

Ustawienie promogji i test kodow

Test zakupu

CZESC VII. Sprzedaz po webinarze

Wysytka maili do uczestnikow webinaru z podziekowaniem, obiecanymi preznetami
(jesli dotyczy) nagraniem webinaru i linkami do oferty

Mail do oséb nieobecnych z nagraniem i ofertg

Uruchomienie sekwencji maili sprzedazowych do wszystkich osob zapisanych
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Mam nadzieje, ze ten materiat pomogt Ci przygotowac sie do webinaru.
Korzystaj z niego za kazdy razem, gdy bedziesz ponawiac kampanie
sprzedazowa. | pamietaj! Nie potrzebujesz ogromnej spotecznosci, aby
zaczgcC sprzedawac poprzez webinar. To narzedzie jest niezwykle
uniwersalne i kazdy tworca moze z niego Smiato korzystac w sprzedazy.

A jezeli wcigz czujesz, ze potrzebujesz profesjonalnego wsparcia, chcesz nie
tylko zadbac o kwestie techniczne, ale potrzebujesz krok po kroku
zaprojektowac swoj webinar - to zapraszam Cie do wspétpracy.

Podczas pracy ze mng poznasz sprawdzone sposoby na projektowanie
webinarow sprzedazowych, ktore sg ciekawe, wartosciowe, interaktywne
| ktore sprzedaja.

Podziele sie z Tobg swojg wiedzg i ponad 12-letnim doswiadczeniem na sali
szkoleniowej, gdzie przeszkolitam ponad 35.000 oséb. Zaprojektowatam
ponad 500 produktéw edukacyjnych - pokaze Ci jak to robie.

Zapraszam Cie na strone www.justynaciesielska.pl 1)

oraz na moje Social Media ?
»
@B ? s
JUSTYNA_CIESIELSKA_ '

Pozostarnmy w kontakcie!
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